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—— Gestor GT - licencja na 3
GestordaT \r, stanowiska

Cena brutto 515,00 zt
Cena netto 418,70 zt
Dostepnos¢ Aktualnie niedostepny
Czas wysyiki 24 godziny
Numer katalogowy 10BISTSGEGTO
Kod producenta GesGT
oy ll Kod EAN 5907616102423

Opis produktu

Gestor GT

Gestor GT to wygodny i elastyczny system wspomagajacy budowanie trwatych relacji z klientami. Skutecznie wspiera réznego
rodzaju dziatania handlowe i marketingowe, zapewniajac wydajnos¢ i komfort pracy. Jego wszechstronnos¢ i mozliwosé
dostosowania do wtasnych potrzeb sprawiaja, ze program moze by¢ wykorzystywany w firmach o dowolnej specjalizacji.

Gestor GT przeznaczony jest dla wszystkich tych, ktérzy w centrum zainteresowania stawiajg klienta. Sprawdza sie m.in. w
dziale handlowym, marketingu, dziale obstugi klienta, sekretariacie itp. Jest tez przydatnym narzedziem dla menedzeréw.
Gestor GT w czytelny sposéb udostepnia wszystkie zgromadzone w systemie dane dotyczgce klientéw. Pozwala starannie
wyselekcjonowad grupe docelowq, dzieki czemu mozliwe jest lepsze dostosowanie dziatah do konkretnych oséb. Utatwia
podejmowanie trafnych decyzji oraz przygotowanie odpowiednich strategii sprzedazy na podstawie réznych zestawien. A
wszystko to za pomocg kilku ruchéw. Program zostat skonstruowany tak, by zaoszczedzi¢ czas i zapewni¢ maksymalna
efektywnos¢ przy stosunkowo niskim nakfadzie pracy.

Gestor GT jest czescia linii INsSERT GT. Moze dziata¢ samodzielnie lub wspétpracowad z systemem sprzedazy Subiekt GT. Dzieki
scistemu powigzaniu tych programoéw mozliwe jest korzystanie ze wspdlnej kartoteki kontrahentéw i towaréw, wraz ze
wszystkimi poziomami cen, rabatami i promocjami. Integracja z Subiektem GT umozliwia takze tatwe wystawianie
dokumentéw handlowych i obstuge wielu magazyndw.

Najwazniejsze zalety Gestora GT:

* szybki dostep do wszystkich informacji dotyczacych klientéw: dziatan, wiadomosci, szans sprzedazy, dokumentéw
wystawionych w Subiekcie GT;

* planowanie i rejestrowanie w systemie dziatan takich jak: spotkania, zadania, telefony, listy, faksy i rozmowy
internetowe;

e tatwe wyszukiwanie klienta z dowolnego miejsca w programie;

» kalendarz pokazujacy zakres i termin czynnosci do wykonania (w widoku miesiecznym, tygodniowym i dziennym) wraz
z funkcja przypominania;

¢ wbudowany modut poczty elektronicznej - automatyczne przypisywanie e-maili do odpowiednich klientéw, mozliwos¢
tworzenia wiadomosci zbiorczych (mailing) na podstawie zdefiniowanych szablonéw oraz pél autotekstu;

* dostep do petnej historii kontaktéw z klientem (dziatania, wiadomosci e-mail, wystawione dokumenty, wiarygodnos¢
ptatnicza, data ostatniego kontaktu, nazwisko opiekuna klienta, wysokos¢ udzielonych rabatéw itd.);

¢ mozliwos¢ przydzielania zadan oraz sprawdzania postepu prac poszczegdlnych pracownikéw;

¢ liczne zestawienia (m.in. lejek sprzedazy, prognozowanie sprzedazy, skutecznos¢ sprzedawcéw, aktywnosé
uzytkownikéw itp.), takze generowane na podstawie informacji zawartych w Subiekcie GT (np. sprzedaz wg
asortymentu, raport o towarach);

¢ mozliwos¢ dostosowania do wtasnych potrzeb (m.in. dodawanie wiasnych zestawien, dostosowanie wydrukéw,
edytowalne stowniki, pola wtasne, pasek szybkiego dodawania obiektéw);

* powigzania - mozliwos¢ tworzenia relacji miedzy obiektami, takimi jak klienci, szanse sprzedazy, dziatania i
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wiadomosci;
¢ biblioteka dokumentéw;

¢ schowek, w ktérym mozna przechowywac rézne obiekty (np. zadania, wiadomosci, klientéw, szanse sprzedazy) do

pdézniejszego wykorzystania;

¢ obstuga walut (w tym pobieranie kurséw walut przez Internet);

e wygodny system notatek;

» strona gtéwna zawierajaca liste zadan dla uzytkownika oraz prognoze wartosci sprzedazy liczong na podstawie

otwartych szans sprzedazy;
¢ mozliwos¢ otwierania modutéw w wielu zaktadkach;
e praca sieciowa wielu uzytkownikéw programu.

Czas trwania (licencji / subskrypcji):
Informacje dodatkowe:

Licencja:

Liczba stanowisk / jednostek:

Nosnik (filmy, gry, oprogramowanie):
Rodzaj (oprogramowanie):

Licencja wieczysta

Gestor GTGestor GT is a convenient and flexible support
system to build lasting relationships with customers.
Effectively supports various types of sales and marketing,
ensuring efficiency and comfort. His versatility and
customization make the program can be used in companies of
any specialization.Gestor GT is intended for all those who put
customer focus. Checks to include in the sales department,
marketing, customer service, etc. secretariat. It is also a useful
tool for managers. Gestor GT clearly provides all the collected
data in the system for the customer. It allows you to carefully
select the target group, making it possible to better adapt the
activities to specific individuals. Make good decisions and
formulate appropriate sales strategies based on various
combinations. And all this with just a few movements. The
program has been designed so as to save time and ensure
maximum efficiency at relatively low effort.Gestor GT is part of
the line InsERT GT. Can act alone or collaborate with system
sales Subiekt GT. Thanks to strict association of these
programs is possible to use a common directory of contractors
and goods, with all price levels, discounts and promotions.
Integration with the clerk GT also permits issuing commercial
documents and multiple warehouses.Key benefits Gestora GT:
quick access to all customer information: activities, news, sales
opportunities, documents issued in clerks GT;  planning and
recording system activities such as appointments, tasks,
phone calls, letters, faxes and Internet calls; easy search
client from anywhere in the program;  calendar showing the
scope and timing of actions to perform (in the monthly, weekly
and daily) and reminding function;  built-in e-mail -
automatically assign e-mails to appropriate customers the
ability to create mass messages (mailing) based on predefined
templates and AutoText fields;  Access to full history of
contacts with the customer (action, e-mail, documents
exposed, the credibility of payment, date of last contact,
surname client, the amount of discounts granted, etc.). the
possibility of assigning tasks and checking the progress of
individual employees;  Numerous statements (including sales
funnel, sales forecasting, efficiency vendors, user activity,
etc.), also generated on the basis of information contained in
GT assistants (eg. sales by product range, the report of the
goods); the ability to adapt to your needs (such as adding
your own lists, adjust the output, editable dictionaries, custom
fields, the bar quickly add objects);  relationships - the ability
to create relationships between objects, such as customers,
sales opportunities, actions and messages; document
library;  compartment where you can store various objects
(eg. the tasks, messages, customers, sales opportunities) for
later use;  service rates (including the collection of foreign
exchange rates via the Internet);  convenient system of
notes; home page contains a list of tasks for the user and
forecast sales value calculated on the basis of open sales
opportunities;  the ability to open multiple tabs modules;
Networking, many users of the program.

Komercyjna

3

CD

Biznesowe
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Wazne: 3 miesigce GRATIS opieki posprzedaznej: Abonament na
ulepszenie i Telekonsultant

Wersja: Box

Wersja jezykowa (oprogramowanie): Polska
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